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Im Laden des Pfdffiker Liitzelhofs kann der Kunde neu mit dem Handy bezahlen. Bedingung ist allerdings, dass er iiber ein Postscheckkonto verfiigt. (rredy stineli)

Pfaffikon Als erster Bauer im Kanton bietet Benno Dillier das neue Bezahlungssystem an

Die Apfel mit dem Handy zahlen

Statt nach Miinz zu klauben,
kann der Kunde im Hofladen
des Liitzelhofs mit dem Handy
bezahlen. Eine Innovation,

die auch dem Bauern niitzt.

Fredy Staheli

Das kennen die meisten aus Erfah-
rung. Man kommt an einem Hofladen
vorbei und méchte Apfel, Gemiise oder
das Pdrchen gerducherte Wiirste mit-
nehmen. Man offnet das Portemonnaie
und stellt fest, dass man zwar eine 50er-
Note, aber kein Miinz im Sack hat. Ei-
nen Ausweg bietet jetzt die neue Mog-
lichkeit, den Einkauf iber das Handy zu

begleichen. Das neue Angebot nennt
sich «ePay 24». Seit gestern besteht es
auf dem Hof von Benno Dillier. Erste Vo-
raussetzung dafiir, dass man mit dem
Handy bezahlen kann, ist ein Post-
scheckkonto. Als Zweites braucht es ei-
ne Registrierung. Dafiir ist ein Lesegerat
notig, das heute alle besitzen, die iiber
die Postfinance E-Banking betreiben. Ist
der Kunde registriert, lduft das Prozede-
re recht einfach ab. Man wahlt die Gra-
tisnummer 0800 240 800 und wird dann
von dieser Stimme instruiert.

So gibt man die Standortnummer des
entsprechenden Hofes an, tippt den zu
bezahlenden Betrag ein und bestatigt
ihn. Danach bekommt man von der
elektronischen Stimme quittiert, dass
der Betrag bezahlt worden ist. «Fiir
mich ist das eine attraktive Dienstleis-

tung fiir die Kunden», sagt Benno Dil-
lier. «Immer wieder gibt es Leute, die
den Betrag nicht in geeigneter Form im
Portemonnaie haben oder gewohnt
sind, mit einer Bankkarte zu zahlen.»
Zwar gebe es auf seinem Hof die Mog-
lichkeit, kleine Betrdge zu wechseln,
doch das reiche nicht immer. Mit dem
neuen Angebot mdchte Dillier aber
auch junge Leute ansprechen, die das
Handy gerne vielfdltig nutzen.

Das System ist fiir den Landwirt at-
traktiv, weil er keine Investitionen
braucht, damit der Kunde bargeldlos be-
zahlen kann. Zudem besteht fiir den
Anteil, der mit Handy bezahlt wird, das
Diebstahlrisiko nicht mehr.

«Filir die Dienstleistung bezahlt der
Landwirt im Moment acht Prozent des
Gesamtumsatzes», sagt Joe Mettler. Er

ist Landwirt in Horgen und hat die Idee
mitentwickelt. Gerade dort, wo sich der
Verkaufsertrag aus vielen kleinen Pos-
ten zusammensetzt, sei diese Variante
giinstiger als ein Abzug pro Buchung
mit einer Karte, erldutert Mettler. Er ist
iiberzeugt, dass sich das Handy als bar-
geldloses Zahlungsmittel mit der Zeit
durchsetzen werde. Er verweist dabei
auf laufende Pilotversuche, bei denen
auch die Parkgebiihren mit dem Handy
entrichtet werden konnen.

Landwirt Dillier hat den Start fiir das
Handy-Angebot bewusst auf die jahrlich
durchgefiihrte Weihnachtsausstellung
gelegt. Denn wdhrend diesen drei Tagen
kommen viele Kunden auf den Hof, um
Adventsschmuck oder Bauernspezialita-
ten zu kaufen. Das ist fiir ihn eine Mog-
lichkeit, fiir das Angebot zu werben.



